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Presentaci 6n

“Acting Like” es una serie de talleres destinados a
trabajar la imagen y la actitud profesionales;
un entrenamiento que aporta
nociones basicas en marketing personal y negociacion
para optimizar el rendimiento y la comunicacion
individual en el mundo de la empresa.

A partir de un conocimiento global de los sistemas
comunicacionales del individuo,
toda actividad que realicemos se vera enriquecida
y dentro de un marco de excelencia.

Es importante considerar que la competencia tecnica
no es suficiente:
en las empresas suele seleccionarse al personal sobre
esta capacidad
y posteriormente se prescinde de él por falta de actitud
y relacionamiento.

Los cursos retnen conceptos de
Comunicacion, Relaciones Publicas, Filosofia
aplicada, Psicologia (Inteligencia Emocional y Social)
y PNL.




Talleres

Comunicacion personal

Liderazgo e influencia
Estrategia de ventas
Planificacion comercial

Temario

Lenguaje verbal y no verbal
Oratoria

Vestimenta e imagen
Kinestésica

Proxémica

Factores del entorno
Conocimiento social
Estructura de la gestion
Negociacion

Habilidades para la influencia
Psicologia del color

Habilidades Intrapersonales
Habilidades interpersonales
Destreza en las relaciones

Las inteligencias multiples

Deteccion de habilidades
Responsabilidad y proactividad
Inteligencia emocional en la empresa
Habitos para la efectividad
Planificacion

Disefio de CV

Conceptos basicos de PNL y su aplicacion




Modalidad

Cantidad de Clases: tres*

Frecuencia: una clase semanal*

Duracion por Clase: 90" (estimados)
Modulo A — 45 minutos

Break — 15 minutos
Modulo B — 45 minutos

Recursos materiales:
Presentacion digital
Material impreso de consulta y actividades

Carfon y pantalla

* [tems adaptables a las necesidades de la institucion
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